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DONDE NOS CONGREGAMOS?



3 ELEMENTOS QUE CAMBIARON MI VIDA

1 ESFUERZO PERSONAL 
Y FAMILIAR

2 CREATIVIDAD

3 FE
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REFLEXION DEL DIA 

La mejor manera de evitar que un prisionero escape es asegurarse de que 
nunca sepa que está en prision

Fiodor Dostoyevsky



¿COMO DOMESTICAR A UN ELEFANTE 
DE CIRCO?











¿CÓMO LO PUEDO HACER?: DIOS PROVEERA COMO PADRE…









La historia del Holding Lecaros Group

2006 2009 2015 2016



RESULTADOS DE PENSIONES 2019 (FUNDACION SOL) 

50% de los 
Jubilados con

Menos de 49 mil $

Sólo un 12% 
alcanzó una 
pension total 
superior a $ 

472.000

8 de cada 10 
pensionados 

no logra
financiar una 

pension sobre
la linea de 
pobreza.
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Educación
Financiera

Finanzas
Personales

Inmobiliarias

Legal y
Tributaria

Créditos

Corretaje

Comunidad

Asesoramos gratuitamente a nuestros clientes y 
comunidad con nuestros 6 ebooks gratuitos y recursos de 
nuestro blog en finanzas personales e inversión.

Software con propuesta de 
rentabilidad/ubicación de más de 2.000 
propiedades en línea.

Asesoría al cliente ante sus 
inquietudes de optimización 
tributaria

Asesoramiento del cliente 
para obtención y asesoría en 
gestión de créditos 
hipotecarios

Entregamos a nuestros clientes todos los servicios 
de administración
• Postventa
• Renovaciones
• Devoluciones
• Finiquitos

Buscamos asignar Administradores 
Profesionales para la administración del 
edificio

1

2

3

4
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PROPUESTA DE VALOR



• ¿Cómo puedo hacerlo?
• R. Kiyosaky



TODA NUESTRA ESTRATEGIA DE MARKETING SE 
MOVIÓ HACIA INBOUND…



INCREMENTA TU EDUCACIÓN FINANCIERA EN CRISIS



Nuestra Experiencia en la Industria Inmobiliaria

(*) Calculado en base a valores originales procesados desde el año 2007 y los valores de mercado de dichas propiedades en el año 2016

+ 2.300
Departamentos vendidos

+ 600
Inversionistas

MM USD 300
Cartera de Inversión

< 1%
Tasa de mora histórica en 

administración

+80%
Plusvalía histórica (*)
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DONDE SE VAN LOS AHORROS ?

FFMM Depósitos a plazo

Acciones APV
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EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 1% AÑO TRAS AÑO POR 40 AÑOS
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EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 20% AÑO TRAS AÑO POR 40 AÑOS
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El dinero se comporta con 
una curva de crecimiento

exponencial

1

TIEMPO: 40 AÑOS 

2

EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 20% AÑO TRAS AÑO POR 40 AÑOS

MONTO INICIAL 
$ 1.000.000

MONTO FINAL 
$ 1.469.000.000

Copyright © 2006 – 2020 Inversión Fácil. Todos los derechos reservados
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PORQUE EL RICO SE HACE MAS RICO – LEVERAGE BUY OUT
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1.VIVIENDA 2.OFICINAS 3.LOCALES 
COMERCIALES

4.BODEGAS 5.TERRENOS 6.REMATES

OPCIONES DE INVERSIÓN EN ACTIVOS INMOBILIARIOS



ANALISIS DE RENTABILIDAD INMOBILIARIA 1 DE 2

Edificio XXXX (Caso Real)

Tiempo de Construcción

Junio 2017 Abril 2019 A 10 Años 2% plusvalía Anual.

1.900 UF

2.320 UF

2.828 UF
420

508

Arriendo se paga con el dividendo

928 UF
Pie 10% = 190 Ufs

2,2

2,7

5,0
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ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA DEL INVERSIONISTA: AÑO 1

Pie 10%: 190 UF Efecto Plusvalía:  420 UF

Activo
Pasivo

Patrimonio

Ingreso

Gasto
2.320 UF

1.710 UF

610 UF

300.000

260.000



SOMOS 
INVERSIONISTAS 
ASESORANDO 
INVERSIONISTAS



PROPUESTA DE PLUSVALIA AL INVERSIONISTA:

Administración una sola mano
Gobierno Corporativo
Control de accesos
Control acceso ascensor
Control acceso departamentos
Servicios de mantención de departamentos
Servicios de Auditoria Comité de Administración
Plan de Mejoramiento Anual del Edificio
Reglamento de Copropiedad foco Inversionista
PortalInversionista como plataforma de todos sus servicios

PROPUESTA DE VALOR COMERCIAL AL INVERSIONISTA:

Varias Cuotas mensuales para pagar el pie
Cuotas mensuales como tope 250.000
Posibilidad de Bono Pie como apoyo al financiamiento
Proyecto a menos de 4 cuadras del metro
Ingreso con Pre Aprobación Bancaria
Posibilidad de Cesión de Derechos(*)
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PETER DRUCKER

EL PROPOSITO DE UN NEGOCIO ES CREAR UN CLIENTE



MODELO DE NEGOCIOS

• Un modelo de negocios especifica como la empresa crea valor para 
alguien y como captura ese valor y de quien.?



EL MODELO DE NEGOCIOS DEL CLIENTE CONSISTE EN EL 
VALOR QUE ESTE NEGOCIO CREA PARA MI, CUANTO ME 

COBRA POR ESE INTERCAMBIO DE VALOR Y CUANTO VALOR 
QUITA DE MI.

MODELO DE NEGOCIOS DESDE EL PUNTO DE VISTA DEL CLIENTE



ES LA INOVACION Y NO LA TECNOLOGIA

• El desacoplar y poder acoplar permite a las startups obtener una gran 
porción de valor de los actuales competidores del mercado.



LA CLAVE ES ESTAR CENTRADO EN EL CLIENTE

• El desacoplar y poder acoplar permite a las startups obtener una gran 
porción de valor de los actuales competidores del mercado.



QUE ES EL DESACOPLAR

• El desacoplar se refiere a romper los links de actividades que realiza 
un cliente al comprar un producto o servicio en un mercado en 
particular.



CADENA DE VALOR DEL CLIENTE

• Es la serie de actividades que realiza un cliente para satisfacer sus 
necesidades. Estas actividades incluyen la evaluacion, la decision y la 
compra.



TIPICA CADENA DE VALOR

EVALUAR
ELEGIR COMPRAR CONSUMIR



APORTE DE AMAZON “ONLINE PRICING”

EVALUAR
ELEGIR COMPRAR CONSUMIRx



CASO DE EXITO NETFLIX

EVALUAR
ELEGIR ARRENDAR CONSUMIRx

Por 10 Dolares mensuales puedes tener acceso a muchas series, peliculas, etc sin multas.



¿COMO CAMBIAMOS?
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1.VIVIENDA 2.OFICINAS 3.LOCALES 
COMERCIALES

¿PORQUE DEBO CAMBIAR?



REFLEXION DEL DIA 





Gentileza James Dearsley Prop Tech Consult (UK)

ESTAMOS EN MEDIO DE UNA TORMENTA PERFECTA CON OPORTUNIDADES Y AMENAZAS



Source: Osbourne Clarke Report; Future Proofing Real Estate

INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y BIG DATA IMPACTARAN EN RE

Gentileza James Dearsley Prop Tech Consult (UK)



Sunil�Gupta|�HARVARD�BUSINESS�SCHOOL 8

Digital�Leadership�and�Transformation



La WUanVfRUmaciyn digiWal eV eVcencial SaUa 
deVaUURllaU YenWajaV cRmSeWiWiYaV
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CONECTAR CON 
LOS CLIENTES

cRn e[SeUienciaV
innRYadRUaV en

WRdRV lRV canaleV

POTENCIAR A LOS 
AGENTES

SaUa lRgUaU mejRU
cRne[iyn cRn el 
clienWe \ VeU maV 

SURdXcWiYRV

OPTIMI=AR LAS 
OPERACIONES
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TRANSFORMAR
LOS PROD8CTOS

SaUa caSWXUaU nXeYaV
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ingUeVRV \ 
cUecimienWR

¿PARA QUE QUEREMOS REALIZAR TRANSFORMACION DIGITAL?



CAMBIOS LABORALES REVOLUCIÓN 4.0



�� ������



CASO MEDICINA

1894                                  Actualidad



VIDEO DE UN CORAZON 3D



¿QUÉ ESTA PASANDO CON TU EXPECTATIVA DE VIDA?

|  Copyright © 2006 - 2016 Inversión Fácil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproducción parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group.  |



PERSONAS FACILMENTE VIVIRAN 100 AÑOS

|  Copyright © 2006 - 2016 Inversión Fácil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproducción parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group.  |



CASO CONSTRUCCION

1830                                      Actualidad







CAMBIO DE CULTURA
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“CYBORGS DIGITALES”





An organization’s ability to learn, and translate that learning into action rapidly, is the ultimate competitive advantage
Jack Welch

The most important single is to focus obsessively on the customer. Our goal is to be earth’s most Customer-centric company. Jeff Bezzos







4 PUBLIC © 2017 SAP SE or an SAP affiliate company. All rights reserved.  ۄ 

CAMBIOS EN EL MERCADO 
NUEVOS LIMITES Y NUEVOS COMPETIDORES 



ROBOTIZACION



• 2015

• Stanford Ignite



PROPERTY 
MANAGEMENT

ALGORITMO DE EVALUACIONES POR CANDIDATO

4
1

7

3

5
6
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SOFTWARE DE ALGORTIMO DE POSTULACIÓN EN LINEA

Bell Chart

PE
RF
IL
ES

NOTA
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RESUMEN EJECUTIVO DE MIS PROPIEDADES 

RESUMEN EJECUTIVO

INGRESOS MENSUALES
MONTH INCOME DISCOUNTS PAYMENT DATE VIEW

NEW PROYECTS

JANUARY

MARCH

MAY

FEBRUARY

APRIL



REPORTE MENSUAL DE ADMINISTRACIÓN PARA GESTIÓN Y ENVIO BANCOS
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NOTARIA DE TODOS LOS CONTRATOS PARA FACILITAR NUEVOS CREDITOS

CONTRATOS



TENDENCIAS INMOBILIARIAS RESERVA ON LINE



ALCANZO A MI CLIENTE EN CUALQUIER LUGAR



88

CADA PERSONA ES UNICA…
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BUSCAR UN MERCADO CON GRAN DOLOR
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Fuente Mercurio



DEBES BUSCAR SER DISRUPTIVOS EN MERCADOS GRANDES
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FFMM Depósitos a 
plazo

Acciones APV



ALGUNOS CONSEJOS ANTE EL CAMBIO DIGITAL
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PROFESIONALIZAR

ALFABETO 
DIGITAL

USO DE 
PLATAFORMAS

4

2

1

MODELO DE 
NEGOCIO UNICO

3



LO QUE NO SE PUEDE AUTOMATIZAR ES LO QUE NOS PUEDE DIFERENCIAR
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SER 
PROFESIONALES

EMPATIA

HISTORIA DE 
ETICA

SER 
CONFIABLES
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