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3 ELEMENTOS QUE CAMBIARON MI VIDA

ESFUERZO PERSONAL
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GISTIAN
LECAROS,



INVERSION

REFLEXION DEL DIA

La mejor manera de evitar que un prisionero escape es asegurarse de que
nunca sepa que esta en prision

Fiodor Dostoyevsky

LECAROS



INVERSION

¢, COMO DOMESTICAR A UN ELEFANTE
DE CIRCO?
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¢, COMO LO PUEDO HACER?: DIOS PROVEERA COMO PADRE...













La historia del Holding Lecaros Group

y
INVERSIONFACIL
S
1 STANFORDgg lenit HARVARD
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RESULTADOS DE PENSIONES 2019 (FUNDACION SOL)

/

o

50% de los
Jubilados con

\

Menos de 49 mil $

/

Soélo un 12%
alcanzé una
pension total
superior a $
472.000

~

J

-

~

8 de cada 10
pensionados
no logra
financiar una

pension sobre

o

la linea de
pobreza.

)




PROPUESTA DE VALOR

Asesoramos gratuitamente a nuestros clientes y Entregamos a nuestros clientes todos los servicios
comunidad con nuestros 6 ebooks gratuitos y recursos de de administracion
1 nuestro blog en finanzas personales e inversion. * Postventa

¢ Renovaciones
* Devoluciones

: 2 * Finiquitos
. . —
Asesoria al cliente ante sus
A inquietudes de optimizacion
C— tributaria . -
— Buscamos asignar Administradores
Educacién Profesionales para la administracion del
. . edificio
C— . .
Financiera e Asesoramiento del cliente
Finanzas para obtencion y asesoria en
Personales gestion de créditos
hipotecarios 7
Legal y 6
Tributaria
ﬁ Comunidad

Inmobiliarias
Corretaje

<
il

Créditos
Software con propuesta de

rentabilidad/ubicacion de mas de 2.000
propiedades en linea.

| Copyright © 2006 - 2019 Inversidn Facil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproduccién parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group.



e iComo puedo hacerlo?
* R. Kiyosaky



TODA NUESTRA ESTRATEGIA DE MARKETING SE
MOVIO HACIA INBOUND...



INCREMENTA TU EDUCACION FINANCIERA EN CRISIS
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Nuestra Experiencia en la Industria Inmobiliaria

i - ® 5

+2.300 + 600 MM USD 300 < 1% +80%

Tasa de mora histdrica en
administracion

====]
]

Departamentos vendidos Inversionistas Cartera de Inversion Plusvalia histérica (*)

(*) Calculado en base a valores originales procesados desde el afio 2007 y los valores de mercado de dichas propiedades en el afio 2016

| Copyright © 2006 - 2016 Inversion Facil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproduccidn parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group. |










. INVERSIONFACIL

ALCANZA TU LIRFRTAD FINANCIFRA

DONDE SE VAN LOS AHORROS ?

= =

‘ FFMM ‘ Depdsitos a plazo

Ed e
‘ Acciones ‘ APV

Copyright © 2006 — 2020 Inversién Facil. Todos los derechos reservados ‘ RISTIAN
Prohibida su reproduccién parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group LECAROS,



EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 1% ANO TRAS ANO POR 40 ANOS

Afos RENTABILIDAD
154 1.010
28 1.020
33 1.030
44 1.041
5% 1.051
6 $ 1.062
758 1.072
8 s 1.083
9 s 1.094
10 $ 1.105
1 $ 1116
12 $ 1127
13 3 1138
14 S 1.149
15 $ 1161
16 $ 1173
17 3 1184
18 $ 1.196
19 $ 1.208
20 $ 1.220
21§ 1.232
22 S 1.245
23 $ 1.257
24 S 1270
25 S 1.282
26 $ 1.295
27 $ 1.308
28 $ 1321
29 $ 1335
30 $ 1.348
31 % 1361
32 4 1375
33 3 1.389
34 S 1.403
35 9 1417
36 $ 1431
37 $ 1.445
38 3 1.460
39 $ 1474
40 $ 1.489

Copyright © 2006 — 2020 Inversién Facil. Todos los derechos reservados
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EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 20% ANO TRAS ANO POR 40 ANOS
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EJEMPLO DE MULTIPLICACION DE UN MILLON AL 20% ANO TRAS ANO POR 40 ANOS

MONTO INICIAL
$1.000.000

MONTO FINAL
. $ 1.469.000.000

El dinero se comporta con
una curva de crecimiento
exponencial

v

TIEMPO: 40 ANOS

Copyright © 2006 — 2020 Inversién Facil. Todos los derechos reservados
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PORQUE EL RICO SE HACE MAS RICO — LEVERAGE BUY OUT



33

OPCIONES DE INVERSION EN ACTIVOS INMOBILIARIOS

1.VIVIENDA 2.0FICINAS 3.LOCALES
COMERCIALES

4.BODEGAS 5.TERRENOS 6.REMATES



ANALISIS DE RENTABILIDAD INMOBILIARIA 1 DE 2

Edificio XXXX (Caso Real)

&

2.320 UF

1.900 UF
Pie 10% = 190 Ufs

Junio 2017 Abril 2019 A 10 Afos 2% plusvalia Anual.

D B ——————

Arriendo se paga con el dividendo

Tiempo de Construccion



INVERSIONFACIL
ESTADO DE SITUACION FINANCIERA DEL INVERSIONISTA: ANO 1
1.710 UF 300.000
610 UF
Pie 10%: 190 UF Efecto Plusvalia: 420 UF
o e romr e Ton ooreie o o] ol oo oD G'EE'CA AROS



SOMOS
INVERSIONISTAS
ASESORANDO
INVERSIONISTAS



PROPUESTA DE PLUSVALIA AL INVERSIONISTA:

Administracion una sola mano

Gobierno Corporativo

Control de accesos

Control acceso ascensor

Control acceso departamentos

Servicios de mantencion de departamentos

Servicios de Auditoria Comité de Administracion

Plan de Mejoramiento Anual del Edificio

Reglamento de Copropiedad foco Inversionista
Portallnversionista como plataforma de todos sus servicios

PROPUESTA DE VALOR COMERCIAL AL INVERSIONISTA:

Varias Cuotas mensuales para pagar el pie

Cuotas mensuales como tope 250.000

Posibilidad de Bono Pie como apoyo al financiamiento
Proyecto a menos de 4 cuadras del metro

Ingreso con Pre Aprobacion Bancaria

Posibilidad de Cesion de Derechos(*)
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La tecnologia por si misma no es el
verdadero disruptor

No centrarse en el cliente es la
mayor amenaza para cualquier

hegocio




UX / Real Estate

La tecnologia esta provocando un cambio muy
profundo que va del activo fisico hacia la
experiencia de usuario
(user experiences: UX)

- Chase Garbarino, Co-founder, HgO




EL PROPOSITO DE UN NEGOCIO ES CREAR UN CLIENTE

PETER DRUCKER



MODELO DE NEGOCIOS

* Un modelo de negocios especifica como la empresa crea valor para
alguien y como captura ese valor y de quien.?



MODELO DE NEGOCIOS DESDE EL PUNTO DE VISTA DEL CLIENTE

EL MODELO DE NEGOCIOS DEL CLIENTE CONSISTE EN EL
VALOR QUE ESTE NEGOCIO CREA PARA MI, CUANTO ME
COBRA POR ESE INTERCAMBIO DE VALOR Y CUANTO VALOR
QUITA DE M.



ES LA INOVACION Y NO LA TECNOLOGIA

* El desacoplar y poder acoplar permite a las startups obtener una gran
porcion de valor de los actuales competidores del mercado.



LA CLAVE ES ESTAR CENTRADO EN EL CLIENTE

* El desacoplar y poder acoplar permite a las startups obtener una gran
porcion de valor de los actuales competidores del mercado.



QUE ES EL DESACOPLAR

 El desacoplar se refiere a romper los links de actividades que realiza
un cliente al comprar un producto o servicio en un mercado en
particular.



CADENA DE VALOR DEL CLIENTE

* Es la serie de actividades que realiza un cliente para satisfacer sus
necesidades. Estas actividades incluyen la evaluacion, |la decision y la
compra.



TIPICA CADENA DE VALOR

EVALUAR

)

ELEGIR

)

COMPRAR

)

CONSUMIR




APORTE DE AMAZON “ONLINE PRICING”

EVALUAR

)

ELEGIR @

COMPRAR

)

CONSUMIR




CASO DE EXITO NETFLIX

EVALUAR S\
> ELEGIR \x/ ARRENDAR:> CONSUMIR

Por 10 Dolares mensuales puedes tener acceso a muchas series, peliculas, etc sin multas.



{COMO CAMBIAMOS?




............................

¢PORQUE DEBO CAMBIAR?




REFLEXION DEL DIA






ESTAMOS EN MEDIO DE UNA TORMENTA PERFECTA CON OPORTUNIDADES Y AMENAZAS

Gentileza James Dearsley Prop Tech Consult (UK)



INTELIGENCIA ARTIFICIAL Y BIG DATA IMPACTARAN EN RE

Source: Osbourne Clarke Report; Future Proofing Real Estate Gentileza James Dearsley Prop Tech Consult (UK)



Digital Leadership and Iranstormation




¢ PARA QUE QUEREMOS REALIZAR TRANSFORMACION DIGITAL?

LOS PRODUCTOS

para capturar nuevas
oportunidades de
ingresosy
crecimiento



CAMBIOS LABORALES REVOLUCION 4.0




POBLACION
TOTAL

18,1

MILLONES

URBANIZACION:

90%

USUARIOS
INTERNET

14,1

MILLONES

PENETRACION:

78%

USUARIOS REDES
SOCIALES

14

MILLONES

PENETRACION:

77%

USUARIOS
UNICOS MOBILE

13

MILLONES

PENETRACION:

72%



CASO MEDICINA

1894 Actualidad




VIDEO DE UN CORAZON 3D




WRSIONFACIL

............................

¢ QUE ESTA PASANDO CON TU EXPECTATIVA DE VIDA?
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PERSONAS FACILMENTE VIVIRAN 100 ANOS
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CASO CONSTRUCCION

1830 Actualidad










CAMBIO DE CULTURA
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“CYBORGS DIGITALES”




10t 100t j2st

£
V7Y

HARVARD
BUSINESS SCHOOL

Executive Education




The most important single is to focus obsessively on the customer. Our goal is to be earth’s most customer-centric company. Jeff Bezzos

An organization’s ability to learn, and translate that learning into action rapidly, is the ultimate competitive advantage
Jack Welch












ROBOTIZACION



* 2015

 Stanford Ignite

STANTFORD2 : STANFORDSS .

Powering Innovation and Entreprensurship

Fowering Innovation and Entreprencurship



ALGORITMO DE EVALUACIONES POR CANDIDATO

PROPERTY ° e E

MANAGEMENT
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SOFTWARE DE ALGORTIMO DE POSTULACION EN LINEA

Bell Chart

PERFILES

NOTA



RESUMEN EJECUTIVO DE MIS PROPIEDADES

RESUMEN EJECUTIVO

NEW PROYECTS

INGRESOS MENSUALES

MONTH INCOME DISCOUNTS PAYMENT DATE VIEW
JANUARY
FEBRUARY

MARCH

APRIL

MAY

| Copyright © 2006 - 2019 Inversidn Facil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproduccién parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group.



REPORTE MENSUAL DE ADMINISTRACION PARA GESTION Y ENVIO BANCOS




NOTARIA DE TODOS LOS CONTRATOS PARA FACILITAR NUEVOS CREDITOS

CONTRATOS
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TENDENCIAS INMOBILIARIAS RESERVA ON LINE



ALCANZO A MI CLIENTE EN CUALQUIER LUGAR




INVERSION

CADA PERSONA ES UNICA...

GISTIAN
LECAROS
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30
Apps






BUSCAR UN MERCADO CON GRAN DOLOR

Fuente Mercurio

| Copyright © 2006 - 2016 Inversion Facil. Todos los derechos reservados. Prohibida su reproduccién parcial o total sin el consentimiento de Lecaros Group. |



DEBES BUSCAR SER DISRUPTIVOS EN MERCADOS GRANDES

— - 2 EHe

‘ FEMM ‘ Depositos a ‘ Acciones ‘ APV
plazo
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ALGUNQOS CONSEJOS ANTE EL CAMBIO DIGITAL

PROFESIONALIZAR

ALFABETO
DIGITAL

USO DE
PLATAFORMAS

MODELO DE
NEGOCIO UNICC

ONORONC
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LO QUE NO SE PUEDE AUTOMATIZAR ES LO QUE NOS PUEDE DIFERENCIAR

SER
PROFESIONALES

EMPATIA

HISTORIA DE
ETICA

SER
CONFIABLES
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